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Ugotoviti moramo, katere
SO Nase prave potrebe

»Pri 17 letih sem el od doma in sem se moral preZivljati z zares mizernimi dohodki. Ze v tistem obdobju sem
veliko razmisljal o tem, kaj se dogaja s svetom, ali nas stvari, ki jih kupujemo, resnic¢no osreCujejo ali so le plod
nekih umetnih Zelja, ki so nam jih vsilili mediji in podjetja,« za¢enja pogovor Ales Babi¢, ustanovitelj in direktor

podjetja Ekosen.

Kaj vas je spodbudilo k pisanju

knjige o varcevanju?

Prebral sem zelo veliko knjig, ki so mi dale
misliti. Zbiral sem informacije in se poglabljal
v finance in potro$niski svet. Pri nakupih sem
opazoval svoje obcutke in opazil, da dobri
obcutki po nakupu hitro zbledijo. Opazil sem,
da je to lazen kratkotrajni ob¢utek navidezne
srece. Ze pri svojih 24 letih je bila knjiga Ze
skoraj kon¢ana. Ampak nisem imel dovolj
samozavesti, da bi jo izdal. Nastali sta v bistvu
dve knjigi. Druga knjiga je bila prav tako takrat
Ze skoraj konc¢ana, ampak Se do danes ni

iz8la. Zeni je ta druga knjiga bolj vieg, saj je v
njej vec psihologije. Da bi bralec razumel, kaj
hocem povedati, bi moral prebrati obe knjigi.
Ker ¢e prebere samo prvo, ima lahko napa¢no
predstavo o varcevanju, saj veliko ljudi varcuje
na napacen nacin in taksni so po navadi vedno
brez denarja. Denar moramo preusmerjati v
storitve in produkte, ki nam bodo v daljsem
obdobju prinasali ve¢ energije in navsezadnje
tudi denarja za bolj umirjeno Zzivljenje.

V kar nekaj vasih clankov smo zasledili, da se
bo vecini ljudi zniZeval standard. Ali bi lahko
nasim bralcem to razloZili na preprost nacin?

Zaradi pospeSenega tiskanja denarja in zaradi
vedno manjsih zalog nafte se nas Zivljenjski
standard iz leta v leto slabsa. Place se realno
zniZujejo tako, da smo prisiljeni najeti posojila,
da lahko ohranjamo ta primanjkljaj. Tezava pa
bo seveda nastala pri vracanju teh kreditov.
Zato je vedno vec izvr$b na nepremicnine in
premicnine.

Vletu 2012 je bila porast cen (realna inflacija)
med 10 in 12 odstotkov. Ceprav nas politika
zavaja s statisticno inflacijo, ki se giblje med 2
in 3 odstotki. Ce pogledamo daljse obdobje, je
bila realna inflacija okoli 9-odstotna. Ce je bila
vasa mesecna placa pred 15 leti npr. 500 evrov,
bi morala sedaj biti 1821 evrov na mesec, da bi
imeli enako kupno moc kot pred 15 leti.

Pred 15 leti smo za liter kurilnega olja odsteli 50
tolarjev, konec letoSnjega maja pa 1,033 evra,
kar je enako 247 tolarjev; to pomeni priblizno
13-odstotno letno rast. In ker je vse, tudi hrana,

povezano s ceno nafte, so se tudi drugi stroski
povisali za najmanj devet odstotkov na leto. In
Ce se nafta danes podrazi, bomo to cutili Sele Cez
dve leti.

Da so lahko podjetja prezivela, so morala
zaradi razvrednotenja denarja povisati ceno
svojih produktov ali storitev ali pa zmanjsati
kakovost. Hrana se je v preteklosti manj drazila
v primerjavi z naftnimi derivati, ampak se je
zato morala poslabsati njena kakovost, in to
predvsem zaradi pospeSenega tiskanja denarja.

V prihodnosti se pricakujejo e vecje podrazitve.
Glavni vzrok za podrazitve niso susa in tezave
na Bliznjem vzhodu. To so seveda zavajanja
medijev, ki so v posredni lasti svetovnih bank.

V monetarnem sistemu ni resitve za izboljSanje
standarda vecine prebivalcev. Treba bo narediti
popolnoma nov sistem, ki bo temeljil na osebni
odgovornosti. Prihodnje leto lahko pricakujemo
vecje podrazitve kot v letu 2012, predvidevam,
damed 11 in 13 odstotkov. Glavni vzrok za
podrazitve je pospeseno tiskanje novega denarja
svetovnih bank, ki pa seveda nima nobenega
kritja. Vpliv na cene imajo tudi vedno vije cene
energentov. Produkti, ki se bodo v omejenih
koli¢inah bolj drazili kot drugi produkti. Zato
lahko pricakujemo, da se bo cena nafte in plina
hitreje visala kot npr. cena elektrike, ki jo lahko
pridobivamo iz razli¢nih virov. Nekateri viri pa
so seveda v neomejenih koli¢inah.

Kako lahko ob morebitnih dodatnih
podrazitvah zmanjSamo stroske ali jih vsaj

ohranimo na enaki ravni?

Ce ne Zelimo pasti v $e veje finanéne tezave,
bomo morali ugotoviti, katere so naSe prave
potrebe in Zelje, ne pa umetne, ki so nam

jih vsilili mediji. Kupovati le stvari, ki jih
potrebujemo, in se zavedati, da je manj vec.
Narediti pregled vseh stvari, ki jih kupujemo,
in Crtati tiste, ki nam na dalj$e obdobje ne
prinasajo srece. Ce imate kaj denarja v banki,
garaje dvignite in kupite stvari, ki vam bodo
Se dodatno znizale stroske, kot so izolacija,
zamenjava starega sistema ogrevanja z
novim, varénej$im ... Te stvari nam bodo
prinasale kar nekajkrat ve¢ denarja, kot

ga dobimo od ban¢nih obresti. Povezati

se z lokalnimi ekologkimi kmetovalci in s
skupnimi nakupovanji doseci boljse cene za
vi§jo kakovost. Medsebojna izmenjava. Vi
prijatelju npr. popravite racunalnik, on pa
vam da v zameno sveZo zelenjavo in sadje s
svojega vrta. Kljub finan¢nim tezavam okoli 20
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odstotkov hrane vrzemo v smeti. Pojemo prevec.
Znamenje sitosti pomeni, da smo Ze prekoracili
vsebnost hrane v nase telo. V zahodnem svetu

pojemo za priblizno 30 odstotkov vec¢ hrane,
kot je telo v resnici potrebuje. Raje uzivajmo
visokokakovostno ekolosko hrano in tako bo
Ze manj$a kolic¢ina hrane dovolj. Vecina Zelj

po hrani (umetno ustvarjena lakota) izvira iz
oglasov. Kupujmo raje rabljeno kakovostno
kot novo nekakovostno. To velja predvsem pri
avtomobilih. Tako bomo veliko prispevali k
naravi, saj se veliko energije porabi pri izdelavi
stvari.

Ustanovili ste podjetje EKOSEN, ki se ukvarja
z IR-ogrevanjem. Zakaj ste se odlocili za
prodajo teh izdelkov? V Sloveniji je namrec to
dokaj nova stvar.

Najprej sem sam preizkusil ta sistem ogrevanja
in me je popolnoma navdusil. Tako sem Zelel,
da ima te izdelke skoraj vsa Slovenija, saj

bi s pomocjo IR-panelov povprec¢ni druzini
prihranili priblizno 900 evrov na leto. Hkrati

bi uporabljali bolj prijetno in zdravju prijazno
toploto. Poslanstvo podjetja je znizati ljudem
nepotrebne stroske in jim ponuditi izdelke,
katerih investicija se povrne v manj kot petih
letih. Zato smo Zeleli ponuditi le izdelke, ki so
varcni, ki imajo ¢im dalj$o Zivljenjsko dobo in
imajo pozitiven vpliv na zdravje in okolje. Vsa ta
merila so izpolnili IR-paneli in termoenergetsko
varcna barva. To sta izdelka, o katerih se bo

v bliznji prihodnosti $e veliko govorilo. Moja
knjiga in $e druge, ki jih bom izdal, pa bodo
ljudem pomagale z idejami in nasveti.

Kaj vas je pri tem nacinu ogrevanja najbolj
prepricalo in zakaj ga priporocate?

Najbolj me je prepricala prijetna toplota, ki zelo
dobro vpliva na moje pocutje. Glavni razlog pa
je bil na zacetku seveda prihranek. Ko sem zacel

ogrevati z IR-paneli, je bilo prvo leto prihrankov
v primerjavi s kurilnim oljem med 45 in 50
odstotkov. Ker pa se je olje kar precej podrazilo
v primerjavi z elektriko, imam zdaj prihranke
med 60 in 65 odstotkov. Trdno sem preprican, da
bo ta razlika Se vecja, saj se elektrika dokazano
na daljse obdobje veliko pocasneje drazi. Pred
15 leti je bila cena elektrike priblizno 0,08

centa, danes je 0,13 centa. Cena kurilnega olja
je bila takrat 0,21 centa, zdaj pa znasa vec kot
evro. Torej se je elektrika podrazila za pribliZno
60 odstotkov, kurilno olje pa za pribliZno 400
odstotkov.

IR-paneli so lahko odli¢na kombinacija s
kaminom na drva. V glavni sezoni, ko je
prihranek z IR-paneli za nekaj odstotkov manjsi,
lahko zakurimo kamin in to lahko privede Se do
ve¢jih prihrankov. Ce pa imate slabo izolacijo,
stene prebarvajo z novo tehnologijo energetsko
varcne barve. Energetsko varcna barva vsebuje
votle keramic¢ne kroglice, ki jih s prostim
ocesom ne zaznamo. Stena je na otip toplejsa,
tako stene ne srkajo vase toplote. Lahko vam

je toplo Ze pri nizji temperaturi, tako lahko
pridemo do Se vecjih prihrankov, in to z nizjo
investicijo.

Poleg tega je ogrevanje z IR-paneli veliko
prijaznejSe do narave. IR-paneli so zelo
enostavni za vgradnjo, ni kompleksnih stvari

in tako je veliko manj vzdrZevanja ter je veliko
dalj$a Zivljenjska doba. Za hiSo v velikosti
priblizno 140 kvadratnih metrov potrebujemo
od 10 do 12 panelov, kar pomeni skupno tezo
priblizno 40 kg. Za druge centralne sisteme
ogrevanja presega teza 1000 kilogramov, kar
pomeni, da se pri izdelavi in recikliranju IR-
panelov porabi veliko manj energije.

Je bil ta novi nacin ogrevanja po vasih
izkusnjah v Sloveniji dobro sprejet in kakSne
pomisleke imajo pri tem ljudje?
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Med uporabniki je bil seveda dobro sprejet,

saj vecino strank pridobimo iz priporocil
zadovoljnih uporabnikov. S kar nekaj nasimi
strankami tudi sodelujemo, saj so same
prepricane o tem izdelku in ga z veseljem
priporocajo naprej. Ker smo tako prepric¢ani o
nasem izdelku, smo dali garancijo na porabo.
Nasa stranka lahko v primeru, da je poraba za
20 odstotkov vecja od energetskega izracuna
objekta, ki smo ga stranki podali ob prodaji,
panele v 12 do 24 mesecih vrne. V prvih 12
mesecih pa lahko IR-panele le preizkusa.
Pomisleke imajo seveda tisti, ki nimajo lastnih
izku8enj z IR-ogrevanjem. Predvsem jim ni
jasno, zakaj je tako nizka poraba, saj premalo
poznajo to tehnologijo. Zato se veliko ukvarjamo
z izobrazevanjem in ozaves¢anjem potrosnikov.
Ker je zadeva v Sloveniji $e dokaj nova, nas razni
lobiji Zelijo omejiti. Bolj ko nas Zelijo omejiti,
mocnejsa je nasa ekipa. PriSel bo ¢as, ko bot tudi
IR-ogrevanje nekaj vsakdanjega.

Kako jim odgovarjate na te pomisleke?

Da smo bili v¢asih tudi prepricani, da je

Zemlja ravna. Vcasih so tudi ogrevanje na

plin in toplotno ¢rpalko zavracali, zdaj pa je

to Ze stalnica. Svet gre naprej. Prihajajo nove
tehnologije, ki bodo seveda zamenjale stare. IR-
paneli so eden izmed izvrstnih izdelkov, katerih
trend v povprecju raste pribliZzno 56-odstotno
na leto.

Kako izbrati primerno Stevilo
in nacin montaze IR-panelov?

V stirih letih smo opremili ze ve¢ kot 500
objektov. V tem Casu smo se zelo veliko naucili
in to znanje prenesli na nase svetovalce, ki so
postali strokovnjaki za IR-ogrevanje. Ker smo v
stalnem stiku s strankami, smo dobili z njihovo
pomocjo veliko izkusenj. Za zahvalo bomo
verjetno Ze letos organizirali piknik za nase
stranke. Vabljene bodo tudi morebitne stranke,
ki pa lahko neposredno vprasajo uporabnike o
njihovih izku$njah. Nasi svetovalci brezplacno
naredijo energetski izracun in temeljito razlozijo
sistem. Panel prinesejo tudi na dom in tako
lahko neposredno obcutite to toploto. Seveda
pa priporo¢amo stropno montazo. Res je, da je
za naSe monterje nekoliko zahtevnej$a, vendar
Zelimo, da ima stranka ¢im ve¢ji prihranek. V
dolocenih primerih pa je panele bolje namestiti
na steno.

Kaks$ne nacrte imate v prihodnje?

Predvsem Zelim, da bo podjetje Ekosen najvec;ji
ponudnik IR-ogrevanja. Sirimo se na tuje trge
prek fransiz, saj imamo narejen zelo dober in
ucinkovit poslovni model. Cez mesec dni bomo
odprli prvo podruznico na Hrvaskem. Z naSimi
izdelki zelimo priti v veliko domov, saj bomo na
tak nacin veliko druzinam znizali stroSke, ter
prek knjig in predavanj poskusili vplivati na to,
da bodo potrosniki postali bolj modri. (mf)



